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連結決算の概要 

(単位：百万円) 

科目 
2014年3月期 

実績           

2013年3月期  

実績    

対前年 

増減率 

売上高 12,297 12,758 3.6％減 

売上総利益 7,995 8,630 7.4％減 

売上総利益率 65.0％ 67.6％ 2.6ポイント減 

販売費及び一般管理費 8,188 8,143 0.6％増 

販管費率 66.6％ 63.8％ 2.8ポイント増 

営業利益 -193 487 - 

営業利益率 - 3.8％ - 

経常利益 -254 493 - 

経常利益率 - - - 

当期純利益 -210 289 - 
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売上高 変動要因分析 (対前年同期比) 
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12,758 
12,297 ▲325 

▲136 
（百万円） 



営業利益 変動要因分析（対前年同期比） 
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487 

▲193 

▲846 

＋167 

※調整額：-1 

（百万円） 



セグメント別の概要 

科目 

連結 
リゾート挙式 ホテル・国内挙式 調整額 

2014年 

3月期 

第1Q 

2013年 

3月期 

第1Q 

2014年 

3月期 

第1Q 

2013年 

3月期 

第1Q 

2014年 

3月期 

第1Q 

2013年 

3月期 

第1Q 

2014年 

3月期 

第1Q 

2013年 

3月期 

第1Q 

売上高 

（外部顧客への
売上高） 

12,297 12,758 4,880 5,205 7,416 7,552 - - 

営業利益 -193 487 -440 406 241 74 5 6 

営業利益率 - 0.4% - 0.8% 3% 1% - - 
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（百万円） 



貸借対照表(連結) 
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（百万円） 前連結会計年度 
（平成25年3月31日） 

当第一四半期連結会計期間 
（平成25年6月30日） 

前連結会計年度 
（平成25年3月31日） 

当第一四半期連結会計期間 
（平成25年6月30日） 

資産合計 26,348 25,791 

流動資産合計 11,164 10,915 

現金及び預金 6,407 5,780 

売掛金 1,941 2,033 

その他 2,816 3,102 

固定資産合計 15,182 14,876 

有形固定資産 9,348 9,285 

建物及び構築物（純額） 5,178 5,034 

その他 4,170 4,252 

無形固定資産 781 822 

投資その他の資産 5,053 4,769 

差入保証金 3,275 2,997 

その他 1,778 1,772 

負債合計 11,004 10,516 

流動負債 8,625 7,602 

買掛金 2,009 2,024 

短期借入金 900 650 

前受金 2,012 2,134 

その他 3,702 2,794 

固定負債 2,378 2,915 

長期借入金 700 1,200 

資産除去債務 573 568 

その他 1,105 1,146 

純資産合計 15,344 15,275 

株主資本 16,361 16,003 

資本金 4,176 4,176 

資本剰余金 4,038 4,038 

利益剰余金 8,147 7,789 

その他の包括利益累計額 -1,092 -805 

少数株主持分 75 77 

負債純資産合計 26,348 25,791 



8 



2014年3月期 事業方針 

9 

事業方針③ 

事業方針② 

アジア戦略の拡大： 

  事業スキームの展開と収益化 

ホテル・国内挙式事業：  

  商品力強化による集客力の向上 

事業方針① 
リゾート挙式事業： 

  リゾ婚の新たなスタイル提案と販売ネットワーク強化             



リゾート挙式事業：リゾ婚の新たなスタイル提案と販売ネットワーク強化 
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ハワイ州観光局ロマンス親善大使 吉川ひなのさんとの共同開発商品 

当社が運営する大人気チャペル『コオリナ・チャペル・プレイス・
オブ・ジョイ』、『ホヌカイラニ コオリナ・プレイス・オブ・
ウェリナ』において、吉川ひなのさんオリジナルのウェディングプ
ランとパーティプランをプロデュース。 

リゾートだからこそ叶えられる吉川ひなの
さんの世界観を表現したウェディングプラ
ンが完成しました。 



リゾート挙式事業：リゾ婚の新たなスタイル提案と販売ネットワーク強化 

11 

新しい結婚式のカタチ『リゾ婚ハート』の価値提案 

～リゾート挙式～ 

大切な家族みんなが見守ってくれ

る中、ハワイのチャペルで挙式！

挙式後はアットホームな雰囲気の

パーディーやフラダンス。 

～家族旅行～ 

みんなでトロリーバスに乗って街へ。

人気スポットを散策したり、トロピ

カルジュースを味わったり。くつろ

いだ雰囲気のサンセットディナーで

は、会話もはずみます！ 

～国内披露宴～ 

大勢の大切な方々をまねいて、リ

ゾート挙式後も憧れの披露宴がで

きる！お世話になった大切な方々

へ、みんなの前で感謝の言葉をき

ちんと伝えられる。 

『リゾート挙式』と『国内でのお披露目』を 

一つにした新しい結婚式のカタチ 



リゾート挙式事業：リゾ婚の新たなスタイル提案と販売ネットワーク強化 
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イラストレーターNoritake氏を起用し、新しいウェディングスタイルを提案 

世界中の人々に愛されるピンクパレス「ロイヤルハワイアン・ラグジュア

リーコレクションリゾート」内で提供するウェディングプランの第二弾。 

正解で活躍するイラストレーター“Noritake”氏とコラボレーションした

『Conceptual Wedding – The White Box －』 を販売開始しました。 



リゾート挙式事業：リゾ婚の新たなスタイル提案と販売ネットワーク強化 
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沖縄の新チャペル『Marine bijou（マリンビジュー）』OPEN 

沖縄本島の西海岸、人工的に手を加えられていない自然のままのビーチ、 
「喜瀬ビーチ」に新チャペルをオープンしました。 



2014年3月期 事業方針 
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事業方針③ 
アジア戦略の拡大： 

  事業スキームの展開と収益化 

事業方針② 
ホテル・国内挙式事業：  

  商品力強化による集客力の向上 

事業方針① 
リゾート挙式事業： 

  リゾ婚の新たなスタイル提案と販売ネットワーク強化             



    ホテル・国内挙式事業：商品力強化による集客力の向上 
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【目黒雅叙園】 



2014年3月期 事業方針 
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事業方針② 

事業方針③ 
アジア戦略の拡大： 

  事業スキームの展開と収益化 

ホテル・国内挙式事業：  

  商品力強化による集客力の向上 

事業方針① 
リゾート挙式事業： 

  リゾ婚の新たなスタイル提案と販売ネットワーク強化             



アジア戦略の拡大：事業スキームの展開と収益化 
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アジア市場での「リゾート挙式」販売拡大 



アジア戦略の拡大：事業スキームの展開と収益化 
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アジア市場での「現地ローカル挙式」販売拡大 

（単位：組） 

取扱組数 
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